ACADEMIA AFAC | RETO ACCION INMOBILIARIA

INSTRUCTIVO DE RETO ACCION INMOBILIARIA

Objetivo: Que cada participante aplique lo aprendido para lograr al menos una venta
o alquiler antes de finalizar el diplomado.

Modalidad: Individual (con apoyo y supervision)
Coordinadora: Carmen Fuentes
Duracion delreto: 15 de noviembre al 20 de diciembre

Meta final: Vender o alquilar una propiedad

cQué incluye el reto?
e Misiones
e Plantillas profesionales editables
e Soporteyrevision del facilitador
e Acceso a preguntas

e Competencia gamificada con ranking

Agenda

P Carta jurada

Agregar nombre, DUI, fechay firmar. (Escaneary enviar a edu@carmenfuentes.com)
» Marca personal

o Fotografias profesionales

e Contacto: WhatsApp, email, redes sociales, zona geografica donde pretende
ser corredor

e Segmento de bienes raices que se va a dedicar: residenciales, locales
comerciales, Airbnb, lotes, apartamentos, preventas, etc.

e Presentacion profesional (ppt)

» Publicidad


mailto:edu@carmenfuentes.com

e Diseno de perfil

e Diseno de material promocional
e Contenido de interés

e Promocionar en redes sociales
e Landing Page (asighada)

e ADS (Paraverresultado se debe promocionar)

P Captacion de propiedades

e Firma de contrato de corretaje
e Fichatécnicade clientes

e Fichatécnica de propiedades
e Fotografias

e Promocion

» Negociacion

e Mensajes

e Interesados

e Técnicas de rapport

e Negociaciony acuerdos
e Firma de contrato

Control y asesoria en todo el proceso

Sistema de Puntuacion

Acciodn Puntos
Entregar mision 10
Puntualidad +5
Interaccién con companeros (colaboracién) | +2
Conseguir 1 lead confirmado +15
Conseguir propiedad +25
Conseguir cita de ventas +30




iCerrar venta! +100

El que suma mas puntos > Gana el Reto.
Mentoria personalizada + Regalo sorpresa = (Estimado $230)

Requisitos para participar
e Tenerun servicio o propiedad para promocionar
e Celular, internety buena actitud

e Ganasde brillar

Beneficios Exclusivos del Ganador

e Certificado + promocidn en nuestras redes
e Entrevista parainspirar a otros emprendedores
e Paquete de consultoria personalizada

Reglas del Juego
1. Todo se entrega dentro del grupo privado
2. No plagio, siinspiracion creativa
3. Cada punto cuenta, y cada minuto también
4. Humory respeto obligatorio
5. Actitud de ganador
6.

iBienvenido al Mega Reto Accion Inmobiliaria! Estas oficialmente revolucionando tu
marca inmobiliaria. Este grupo es para aprender, retar, publicary triunfar.

Hoy ustedes dejan de ser estudiantes y se convierten en agentes en formacion.
Elreto que inicia hoy cambiara su vida:

Su primera venta inmobiliaria esta por suceder.

No esperen a tener experiencia.

La experiencia viene del primer paso.

iAvender se ha dicho!



